Evolucion Patrimonial:
El Concepto Closed Circle

Memorandum Privado para Participes Historicos

Grupo HuM Patrimonial
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El Legado y la Proyeccion

El Fundador La Consolidacion El Futuro
+40 an Ultimos 10 Proximos 38 anos

El origen del modelo. Escalado corporativo. Apertura del ciclo.
Creacion, consolidacion y Adquisicién y desarrollo de La tercera generacion abre la
=1 wventa estratégica de nuestras |- 1 negocios fisicos. Generaciéon [ puerta de nuestra estrategia
fabricas farmacéuticas a una de dividendos anuales de Exit institucional a los
multinacional britanica con constantes y ventas exitosas a participes historicos de la
aita plusvalia. fondos de inversion. firma.
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La Evolucion del Modelo de Inversion
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Mas de 15 afios de ? Acceso a la propiedad real
rentabilidad probada. de las sociedades.
i \\ & \ AN Inversion conjunta (HuM
Posicion pasiva. / e y invierte su propio capital
- ,1; | primero).
by e
B o iad s\ Participacion directa en la
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EI M OtO r d el Punto 1 (Mes 0): Entrada y Fundacién
’ Usted entra como socio accionista en una
4 sociedad operativa limpia y estructurada.

Closed Ci rCI e ! k Grupo HuM lidera con capital propio.

/

Punto 3 (Mes 40): El Gran | @ Punto 2 (Meses 1-36):
Evento de Liquidez (EXIT) . Fase de Explotacion

El circulo se cierra. Venta estructurada Generacion activa de caja. Usted recibe
en bloque de las participaciones a un B e cobros (mensuales o trimestrales) a
. st cuenta de beneficios. El capital trabaja

fondo de inversion, ejecutando una alta
plusvalia para todos los socios. de forma continua.
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Mapa de Ecosistemas de Inversion

Inmobiliario: Baldr

Sociedades especializadas en el
sector de crédito hipotecario y
derechos de cobro.

Ecosistemas

Hosteleria:
NoHoClub

Salud y Estética:
Kalis Circle
Diversificacion en aparatologia

médica, clinicas fisicas y
tonificacion.

gastronémico de alta demanda
(Coffee & Brunch).

Escalamiento de marcas de retail
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Comunidad de Inversion
Inmobiliaria: Baldr

Zes Ticket Minimo ROI Anual (Explotacion)

;RTGAGE Operativa centrada en 1 .560€ 2 0%

la compraventa de

5 G Cesiones de Crédito
g Hipotecario (Baldr
Unique) y derechos
de crédito individuales
(Baldr Investor).

ROI EXIT (Mes 40) Total ROI Anualizado

132% | WYY

e

Distribucion mensual
de intereses a cuenta
de dividendos.

i -
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Comunidad de Inversion de Hosteleria: NoHoClub
— - S 0 /A Ticket Minimo ROl Anual
| - oD (Explotacion
liya 18 % O@} P
o S oo Q@ = el o
| L 00O | | | MO S
agill 28 [1.600€ | 17,30%
~ o o EO
| \ @)
i\ J_%{E 0 @:ﬂ O
19U s N e & SRS
ROI EXIT Total ROI
(Mes 40) Anualizado
Expansion y gestion operativa del concepto Coffee & Brunch
Nolita. Escalabilidad fisica disefiada especificamente para 1 3 40/ 62 0/
la adquisicion posterior por parte de fondos. (0] O
Distribucion trimestral de intereses a cuenta de dividendos.
F Ty
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Comunidad de Inversion en Salud y Estética: Kalis Circle

Ticket Minimo ROl Anual
(Explotacion)

1.000€ || 25%

Onora One Tono Clinicas Zanai
Depdsito y Centros fisicos Clinicas fisicas con
explotacion especializados en sistema propietario ROI EXIT (MES 4[]} Total ROl Anualizado
compartida de tonificacion de Reeducacion
aparatologia de muscular (cuerpo Psico-Nutricional.
ultima generacion en y cara).
centros de estética. 2 3 8 % 7 9 O/O

Distribucion trimestral de intereses a cuenta de dividendos.
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Matriz Comparativa de Inversion

BB cictara Ticket Fluio de Caia ROl Explotacion ROI Venta ROl Total
Minimo ) ) (Anual) (EXIT Mes 40) (Anualizado)
SEE 1560 M | 20,00% 132% 649
(Inmobiliario) -200E ensua O00% b 4%
NoHoClub : 0
(Hosteleria) 1.600€ Trimestral 17,30% 134% 62%
Kalis
(Salud y 1.000€ Trimestral 25,00% 238% 79%
Estética)

N
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Arquitectura de

Confianza y Garantias

Cestion Llave
en Mano

Usted no tendra que
preocuparse de nada.
El Grupo HuM
Patrimonial asume el
100V de la gestion
diaria operativa,
exactamente igual que
los dltimos 15 afos.

lI =
e
g

Fa
!

Transparencia
Total
(Area de Socio)

Acceso digital 24/7 a
todos los informes de
la sociedad, ingresos,
impuestos y
documentacion
corporativa.

Auditoria
EHOE

A partir del primer afio,
las cuentas de todas
las sociedades
operativas seran
estrictamente
revisadas por un
auditor externo
independiente.

Blindaje
Legal

Implementacion de un

pacto de socios

disetiado especificamente

para garantizar y

preservar los derechos

absolutos de los socios

minoritarios frente a

cualguier

eventualidad. ——=—
A
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El Mismo Equipo. Un Destino Compartido.

Cerramos la etapa de las Cuentas en Participacion para abrirle
la puerta al capital directo y al gran evento de liquidez. Usted
aporta el capital fundacional; nosotros aportamos cuatro
décadas de ingenieria patrimonial.

Acceda hoy a su Area de Socio para revisar la documentacion detallada de cada

ecosistema y estructurar su posicion fundacional en el Closed Circle.
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